
Ekstraordinære ophold
&

berigende oplevelser



Lad SPOT være nøglen
til flere gæster og bedre
udnyttelse af kapacitet



SPOT er der, hvor de gode oplevelser er

På SPOT sætter vi den ekstraordinære oplevelse i centrum. Her 

finder livsnydere inspiration til kalenderens næste højdepunkt. 

Udvalget af ophold på SPOT er stort og varieret. Den særlige oplev-

else kan nemlig være mange ting: Det gode værtskab på en lille kro 

langt ude på landet. Den 5-stjernede madoplevelse på et luksus-

hotel midt i byen. Ren afslapning ved vandet på et af Danmarks 

idylliske badehoteller. Hygge på et godt hotel tæt på spændende 

seværdigheder. Eller noget helt andet.   

Vi udvælger nøje sortimentet til SPOT, så vores brugere altid kan 

finde lige præcis den ekstraordinære oplevelse, der passer til deres 

behov og drømme. Til en attraktiv pris selvfølgelig.

Hos SPOT er den gode oplevelse alt.



Med over 300.000 besøgende pr. 

måned og mere end 230.000 medlem-

mer er SPOT mange danskeres fore-

trukne udbyder af ophold i Danmark. 

Der er en stigende efterspørgsel på luk-

susophold blandt SPOTs medlemmer, 

der gerne bruger mange penge på at 

berige tilværelsen.

Fordelen ved en SPOT-kampagne er, at 

den målrettet rammer et købestærkt 

segment på jagt efter unikke kvalitets-

oplevelser.

En solid samarbejds-
partner med mange års 
erfaring

Mere end

230.000

medlemmer

Over 300.000 

besøger spot.dk

hver måned

Mere end 125.000

var på ophold med

SPOT sidste år

Specialiseret i salg

af ophold

siden 2011

En del af

4 regionale

mediehuse

Effektiv og

målrettet

markedsføring

9.6/10 score hos

No cure

no pay



Et samarbejde med SPOT kan styrke jeres forretning. Konceptet er 

enkelt: I kender jeres forretning, og vi kender vores kunder. På det 

grundlag tilrettelægger vi sammen en attraktiv kampagne, som 

markedsføres på spot.dk og i nyhedsbrevene til SPOTs mange med-

lemmer. Oplevelsen købes på spot.dk og indløses hos jer. 

Som samarbejdspartner afregner I kun for antal solgte enheder. I 

betaler altså kun, når kampagnen er en succes. Det er No Cure No 

Pay.

Konceptet

Sparring i forbindelse med at sammensætte den bedst mulige 

kampagne - baseret på mange års markedserfaring.

Eksponering for 230.000 SPOT-medlemmer.

Specialiseret og målrettet markedsføring tilpasset brugernes 

adfærd og interesser.

Et samarbejde med SPOT giver jer:



Markedsføring

SPOT har en fintunet markedsføringsstrategi, der er medvirkende til, 

at vi i over 10 år har været en af Danmarks største formidlere af

kvalitetsoplevelser og -ophold.

SPOTs mest effektive markedsføringsværktøj er e-mail marketing. Vi 

sender flere gange ugentligt inspirerende mails med gode oplevelser 

til vores mere end 230.000 loyale medlemmer, som altid er på udkig 

efter nye oplevelser.

Vores markedsføring inkluderer desuden et omfattende Google 

setup, som bringer yderligere 50.000 besøgende ind til spot.dk om 

måneden. Vi er også massivt til stede med annoncering i JFM’s trykte 

og digitale medier.  

 

På Facebook har vi 54.000 aktive brugere, der ugentligt får udvalgte 

oplevelser præsenteret i deres feed med billeder og videoer. Her kan 

vi visualisere SPOT-oplevelserne og komme tættere på brugerne 

gennem inspirerende content. Endvidere har vi en nyopstartet Insta-

gram-profil @det_perfekte_spot med æstetiske opslag og reels, som 

er målrettet det yngre SPOT-publikum. 

Denne kombination af performancefokuseret og oplevelsesorien-

teret marketing gør, at vi kan ramme en bred målgruppe og skabe 

afgørende salgsresultater.



SPOT har mere end 230.000 med-

lemmer, der modtager de ugentlige 

nyhedsbreve med inspirerede oplev-

elser. Gruppen er stærkest repræsen-

teret i og omkring København, Nords-

jælland og Aarhus.

SPOTs medlemmer er prisbevidste, 

men har penge og lyst til at købe kvali-

tet og berigende oplevelser. De har 

stor interesse for gastronomi, kulturelle 

oplevelser og natur.

Velstillede medlemmer 
på jagt efter nye
oplevelser

Flest er bosat i og omkring København, Nordsjælland og Aarhus, men SPOT har 
medlemmer over hele Danmark.

Holder af god mad og vin og bruger mange penge på at spise ude.

Velstillede boligejere med høj købekraft.

Kulturelt interesseret og går ofte til koncert, i teateret og på museum.

Prioriterer ophold, miniferier og rejser højt – og har økonomien til at gøre det. 

(Kilde: Geomatic (konzoom.dk))



Fast samarbejdspartner siden 2011 

Et værdifuldt samarbejde

Trine Bang Skou-Nielsen, Hindsgavl Slot

Det vigtigste i vores samarbejde med SPOT er den sparring og kompetente 

rådgivning, vi får. De sætter sig altid grundigt ind i vores behov og hjælp-

er os med at sammensætte de rigtige kampagner på de rigtige tids-

punkter. Vi er meget opmærksomme på, hvilke kundetyper vi får ind, og 

dér har SPOT hjulpet os med at time og tilrettelægge kampagnerne, så 

det sker. Vi har også en god dialog omkring, hvordan præsentationen af 

Hindsgavl i tekst og billeder skal matche den oplevelse, vi kan give vores 

gæster. Den værdifulde sparring og rådgivning er helt afgørende for, at 

det er SPOT, vi gerne vil samarbejde med fremover.

Hindsgavl Slot

“

“



Fast samarbejdspartner siden 2011 

Merværdi og høj belægning på hverdage

Per Dupont, Restaurant Knapp & Løjt Kro

Rigtig mange af vores SPOT-gæster er ’Det grå guld’. De er pensionister 

med penge på lommen, og de har mulighed for at besøge os, når vi har 

plads i kalenderen  - dvs. på hverdage og i lavsæsonen. På den måde 

hjælper SPOT os med at have fuld belægning hele året rundt. 

SPOT-gæsterne krydrer ofte deres ophold med tilkøb som fx frokost og 

vinmenu, og det giver et betragteligt mersalg, som vi nyder rigtig godt af 

hos Knapp.

Restaurant Knapp & Løjt Kro

“

“



Fast samarbejdspartner siden 2013 

Livsnydertyper, der søger ro og forkælelse

Carsten Kjær, Ribehøj

Vores samarbejde med SPOT giver adgang til en kundetype, der passer 

rigtig godt ind i Ribehøjs miljø. Fælles for kunderne er, at de er livs-

nyder-typer, der søger naturen, ro og forkælelse. Mange af vores SPOT-

gæster opgraderer til det lidt bedre, for de vil gerne betale ekstra for at 

blive forkælet med wellness i vores mest luksuriøse hytter. Vi oplever 

også, at SPOT-gæsterne sætter virkelig stor pris på både mad og vin. Det 

er taknemmelige gæster, som er rigtig glade for den oplevelse, vi kan 

give dem på Ribehøj.

Ribehøj

“

“



SPOT er ejet af Deal.dk A/S, som er et fælleseje mellem JFM, 

Herning Folkeblad, Det Nordjyske Mediehus og Sjællandske Nyheder.

SPOT har siden 2011 været specialiseret
i salg af ophold i Danmark, Sverige og Tyskland.


